Linde Material Handling MAGAZYN O BIZNESIE NUMER 3/2016

e | INdePartner

@
M ZAAWANSOWANE TECHNOLOGIE | EKONOMICZNE ROZWIAZANIA W BRANZY LOGISTYCZNE]

PRODUKT

MT15 __{,m

LINDE M[\ f@[S[J‘
MiskKoVals\Wioetawie

LEM ROZWIAZANG S = B BLIZEJ KLIENTA- NOWE
L[Z[’{[(ZEN@TWO ANIEKSZQ E R CENTRUMELOGISRYCZNE
ISR aosEpny ala workow: - - Centouny Gysinybudl eesd
7 silnilami spalineywmi ‘ - ramicnnyEin @edce

E{TdS PARTNER : | . EIFESRYEE
WARGEAN RZECAYWISTOSE

Baal - VWEMINIATURZE
10/nie bichostka = .- Modelarstuallotneze

PTRISPAR] uu:

32§ ? >
Gl _at\]/sfel\(

NOWOCZESNEROZWIAZANIAT &
LOGISTYCZNE W MAGAZYNACH

¢C Zwykle okoto 80% ruchéw magazynowych dotyczy tylko 20% najszybciej rotujacych produktow.
Gdyby do tej czesci towarow zapewnic najbardziej dogodny dostep, miatoby to wéwczas swoje
nastepstwo w realnych oszczednosciach zarowno czasowych, jak i finansowych. 99
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Narodziny rynku

ierwsze wzmianki o bananach pochodza juz z piatego
tysiaclecia p.n.e., kiedy to zbierali je mieszkancy gor-
skich terenéw Papui Nowej Gwinei. Aleksander Wielki
atomiast odkryt je w IV wieku p.n.e. w dzunglach potudniowo-
' Iniej Azji, za$ Chinczycy zajeli sie ich uprawa 200 lat
po Chrystusie. Owczesne owoce niewiele jednak miaty wspol-
nego z tymi, ktére znamy wspétczesnie - jedne byty w biato-zie-
lone paski, inne z rozowa skoérka, kolejne natomiast odznaczaty
sie mdtym smakiem. Zdarzato sie tak, ze poszczegdélne odmiany
banana tak znacznie sie od siebie réznity, iz mniej miaty ze soba

wspolnego niz zupetnie odmienne gatunki owocow.

Banan sukcesywnie zdobywat swoich wielbicieli, jednak
prawdziwg kulminacje zainteresowania osiggnat znacznie
pozniej. Niejaki Lorenzo Dow Baker, kapitan kutra rybackiego

- z przyladka Cape Cod, nabyt w 1870 roku 160 kisci banandéw
_ na Jamajce i sprzedat je w Jersey City jedenascie dni pdiniej.
! W 1878 roku Baker rozpoczat wspdtprace z Andrew Prestonem,
tworzac Boston Fruit Company. United Fruit Company zatozono
natomiast w 1899 roku, gdy Boston Fruit Company potaczyta
sie z kilkoma innymi importerami. W 1903 roku firma zostata
prowadzona na New York Stock Exchange, a w roku 1930

lote spotki stanowito tatkow. Znang nam dzisiaj nazwe
hiquita” firma zarejestr w 1947 roku.

- Sprowadzone przez Bakera banany odznaczaty sie stodkim
' makiem i mozna je byto jada¢ na surowo, a znane byty pod
w wga Gros Michel. Owoce szybko zaczety podbija¢ serca
i podniebienia Amerykanéw. By sprosta¢ wymaganiom tak
wattownie rozrastajacego sie rynku, zaczeto za‘;ﬁé pod
uprawe ogromne tereny potudniowoamerykanskich dzungli,
0 wigzato sie oczywiscie z utworzeniem koniecznej do funkcjo-
wania plantacji infrastruktury. Uprawa bananéw na tak sze-
- roka skale miata wymiar nie tylko gospodarczy, ale tez polityczny.
W 1975 roku Komisja Papieréw Wartosciowych i Gietd odkryta
4 i “2,_5 miliona dolaréw tapéwki, ktdra szef Chiquity Eli Black zapta-
= “?ii Osvaldo Lopezowi Arellano, prezydentowi Hondurasu, w celu
- uzyskania ulg podatkowych. Kilka tygodni przed wybuchem
kandalu, 3 lutego 1975 roku, Black poszedt do swojego gabi-
2tu na czterdziestym czwartym pietrze budynku Pan Am na
Manhattanie. Okoto godziny 8:00 wybit okno teczka i skoczyt,
ladujac na asfalcie Park Avenue.

, Zaglada Gros Michela
R ie tylko jednak polityka byta problemem ,Chiquity” -
| \ | natura takze data o sobie zna¢. Gros Michel byt plan-
tacja genetycznych klonéw. Sposréd wielu odmian
bananéw, z ktérych znaczna cze$¢ nie nadawata sie do spozycia,
odkrycie pozbawionych nasion owocéw o przyjemnym smaku
i bez potrzeby gotowania bad7 pieczenia ich przed spozyciem
skusito francuskiego przyrodnika Nicolasa Baudina, ktdry,
zabierajac kilka sadzonek stodkiej odmiany z Azji Potudniowo-
-Wschodniej, zasadzit je w ogrodzie botanicznym na karaibskiej
Martynice. W 1835 roku francuski botanik Jean Francois Pouyat
przeniost je natomiast na Jamajke, skad, dzieki Bakerowi, Gros
Michel ruszyt w $wiat.
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Bi pozyska¢ najwyzszej jakosci owoc, tak

jak w przypadku'jablek, czeresni czy gruszek,

zbiér odbywa si¢ w sposdb tradycyjny.

W kolejnych dziesiecioleciach zaczeto tworzy¢ coraz wieksze
potacie monokulturowych upraw banana. Takie rozwigzanie,
mimo ze wptywato na zwiekszenie plonéw, narazato plantacje
na kleski zywiotowe i choroby. I tak oto juz w latach 20. XX wieku
Gros Michel zostat zaatakowany przez grzyba Fusarium oxyspo-
rum, ktéry, przenoszony wraz z ziemia i woda, wnikat do rosliny
przez korzenie, pozbawiajac system naczyniowy mozliwosci
rozprowadzania wody do komérek. Tylko przez 30 lat epidemia
choroby (zwanej panamska) prawie catkowicie wyniszczyta te
odmiang, aby w 1960 roku ostatecznie wyeliminowac j3 z rynku.
Na miejsce Gros Michela wszedt Cavendish - banan moze mniej
smaczny od poprzednika, ale jednak bardziej odporny.

Obecnie dochody ze sprzedazy bananéw na catym Swiecie
przekraczaja 6 bilionéw dolaréw rocznie. Gtéwnymi produ-
centami s3 Indie, Brazylia, Ekwador, Filipiny, Chiny, Kostaryka
i 1zrael. Ale na stoty polskiego konsumenta, jak wspominalismy,
trafiajg przede wszystkim banany z Ekwadoru i to gtéwnie dzieki
firmie Targban.

DOKONCZENIENAS. 16
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Obecnie plantacje bananéw to nowocze$nie
zarzadzane wielkopowierzchniowe przedsie-
biorstwa produkgit rolne;.
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CODZIENNIE SWIEZE

OD PONAD 25 LAT

Od bananow

S1€ ZaCZ€l1o0...
Jest rok 1989, kiedy to Krzysztof Bury
przywozi z Berlina do Warszawy pierw-
sz3 porcje bananéw. Juz w nastepnym
roku wraz z Andrzejem i Franciszkiem
0sko postanawia zatozy¢ firme Bury
i Spotka, ktorej dziatalnos¢ skupi sie
wokét hurtowej sprzedaiy tego wta-
$nie owocu. Odtad przez kolejnych
6 lat na warszawskiej gietdzie owoco-
wo-warzywnej ,Okecie” firma odnoto-
wuje systematyczny wzrost sprzedazy.
W 1996 roku do grona wtascicieli do-
taczaja kolejne dwie osoby - Stanistaw
Pyl oraz Tadeusz Osko - a spotka zmie-
nia nazwe na Targ-ban s.c.

0d 1997 roku firma zaczyna rozszerzac swoja
dziatalnos¢, wprowadzajac do oferty nowe pro-
dukty: cytrusy, winogrona i kiwi. Konsekwencja
ciggtego wzrostu jest uruchomienie w 2000 roku
drugiego oddziatu przedsigbiorstwa na nowo
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WA RZY WA TOWOC

otwartym Warszawskim Rolno-Spozywczym
Rynku Hurtowym w Broniszach, a dwa lata
pozniej magazynu oraz dojrzewalni banandw
w Ptochocinie koto Ozarowa, gdzie zostaje
przeniesione biuro handlowe. Dalszy rozwoj
firmy trwa niezachwianie, czego przejawem
jestrozpoczecie w 2003 roku wspotpracy z naj-
lepszymi swiatowymi producentami owocow
w Chile, RPA, Argentynie, Ekwadorze i USA.
To wtasnie wtedy Targ-ban zostaje nagrodzony
prestizowa ,Gazela Biznesu”, co powtarza sie
rokrocznie az do 2006 roku. W migdzyczasie
r0zpoczyna swojg dziatalno$¢ drugi punkt han-
dlowy na WRSRH w Broniszach. W 2009 roku fir-
ma przyjmuje obecng nazwe Targban Sp. z 0.0.,
ponadto uruchomiony zostaje magazyn oraz
siedziba gtéwna w Broniszach. Wtedy tez po raz
pierwszy spotka zostaje uhonorowana nagroda
,Diament Forbes’a”, co ma miejsce réwniez
w roku kolejnym.

2013 rok jest dla firmy Targban przetomowy:
firma wprowadza Cataline®, swoja wtasng
marke, pod ktérg dystrybuowane s3 wytacznie
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Dostarczamy szeroka game

wysokiej jakosci produktow
swiezych do klientéw
w Europie

najlepszej jakosci ananasy i banany, uruchamia
dwa obiekty magazynowe - pierwszy wypo-
sazony w linie do sortowania owocéw, drugi
natomiast w komory dojrzewalnicze oraz po-
mieszczenia chtodnicze, a w grudniu przejmuje
dojrzewalnie banandw Del Monte, dzieki ktdrej
zwigksza moc az o 50 procent. W nastepnym
roku spétka rozpoczyna sprzedaz eksportowa
w krajach battyckich i pozyskuje pierwszych
klientéw na Litwie, totwie oraz w Estonii. Po-
nadto firma TBX Logistics zostaje wytacznym
dostawca ustug logistycznych dla Targban.
W 2015 roku sp6tka zdobywa klientdw na Ukra-
inie i w Rumunii, a w roku biezgcym uzyskuje
certyfikaty jakosci IFS Broker oraz IFS Logistics.
Certyfikaty te potwierdzaja, ze firma wprowa-
dzita takie procesy, ktére zapewniajg petne
bezpieczenstwo zywnoscii gwarantujg wysoka
jakos¢ produktu oraz ze procesy te sa wykony-
wane zgodnie z wymaganiami klientdw. Celem
Standarddw IFS jest zbudowanie silnego zaufa-
nia miedzy dostawcami, klientami oraz firma
Targban w catym fancuchu dostaw.

Lider rynku
argban pozostaje spotka prywatng,
I ktéra w 100 procentach oparta jest na
polskim kapitale. Obecnie gtéwna jej
dziatalnos¢ stanowig import, sprzedaz oraz dys-
trybucja swiezych owocow i warzyw z catego
$wiata, co czynija najwiekszym w Polsce impor-
terem i dystrybutorem tych produktéw. Firma
wspotpracuje z najlepszymi producentami z Eu-
ropy, Ameryki Centralnej i Potudniowej, Afryki
Potudniowej, Turcji, Maroka oraz Dalekiego
Wschodu, a wérod rosnacej liczby klientow znaj-
duja sie najwieksze sieci handlowe w Polsce
i Europie oraz lokalniliderzy handlu hurtowego.
To nowoczesna infrastruktura, ciagta rozbudo-
wa i rozwoj, skuteczne dziatania oraz swietnie
wykwalifikowany i doswiadczony personel czynia
spotke liderem rynku oraz jedng z najwiekszych
firm w kraju. Stawiajac sobie zawsze ambitne cele

Przede wszystkim jako$¢

ugruntowane na utrzymaniu dotychczasowego
tempa wzrostu oraz budowaniu trwatych i satys-
fakcjonujacych relacji z klientami i dostawcami,
Targban stat sie godnym zaufania partnerem
handlowym. Firma ubezpieczeniowa Euler Her-
mes konsekwentnie zresztg przyznaje spotce
najlepszy rating kredytowy sposrdd polskich im-
porterow i dystrybutoréw owocdw oraz warzyw.

Owoce $wiata

d Ameryki Potudniowej przez Afryke

az po Daleki Wschod - Targban oferuje

owoce z rozmaitych zakatkoéw swiata.

Przez lata zdobyt zreszta pozycje niekwestio-
nowanego lidera polskiego rynku w imporcie
i dystrybucji produktéw zamorskich oraz jed-
nego z najwiekszych importeréw w Europie.
Towary sprowadzane s3 bezposrednio od

=
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Wymagania odbiorcow dotyczace jakosci warzyw i owocow sg coraz wyzsze.
Dlatego firma Targban zawsze gwarantuje najlepsze walory smakowe i pre-

zentacyjne swoich produktéw. Wszystkie owoce i warzywa s3 poddawane
whnikliwej ocenie oraz odpowiednio sortowane.
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producentdw, a nieustannie rosnaca globalna
sie¢ dostawcow gwarantuje bardzo szeroka
game owocOw i warzyw w niemalze nieogra-
niczonych ilosciach. Prowadzone przez Targban
audyty dostawcoéw oraz wnikliwa selekcja
produktow daja pewnos¢, ze oferowane przez
firme owoce sg wysokiej jakosci oraz spetniaja
niezbedne normy bezpieczenstwa.

Game produktéw zamorskich dopetnia oferta
europejska, coumozliwia dostarczanie wigkszo-
$ci owocOw i warzyw nieprzerwanie przez caty
rok. Firma posiada rozlegta sie¢ sprawdzonych
i certyfikowanych producentow w Hiszpanii,
Wtoszech, Frangji, Turcji oraz wielu innych kra-
jach. Podstawe oferowanych produktow euro-
pejskich stanowig pomidory, papryka, ogdrki,
pomarancze, grapefruity, cytryny, mandarynki,
winogrona, brzoskwinie, nektarynki, sliwki,

Efektywna dystrybucja najwyzszej ja-
ko$ci owocow i warzyw to dla spotki
Targban niezaprzeczalny priorytet, za-
tem klienci moga by¢ pewni dostawy
na €zas, Na Miejsce Oraz zawsze zgod—
nie ze swoimi wymaganiami. Produk-
ty firmy odznaczajy sie wyjatkowymi
walorami smakowymi oraz prezenta-
cyjnymi przy jednoczesnym zachowa-
niu wszelkich norm bezpieczenstwa.
Jako$¢, niezawodnos¢, lojalnos¢ i zaan-
gazowanie to te wartosci, ktore deter-
minuja charakter firmy.

truskawki oraz satata lodowa i brokuty.

Bez watpienia jednak czotowym produktem
w ofercie firmy s3 banany. Jako jeden z liderdw
polskiego rynku ich dojrzewania oraz dystry-
bucji, od niemal 25 lat spotka specjalizuje sie
w imporcie najwyzszej jako$ci owocow z Ekwa-
doru, Kolumbii i Kostaryki. Targban wspotpra-
cuje wytacznie z czotowymi producentami,
oferujac tym samym banany najwyzszej klasy.
Najlepsze owoce sygnowane s3 marka Cata-
lina®, a plantatorzy podlegaja regularnym
audytom i spetniaja rygorystyczne europejskie
normy bezpieczedstwa zywnosci.

Jednak nie tylko zagraniczne produkty znajdu-
jasie w ofercie firmy. 0d kilku lat bowiem zajmuje
sie ona takze dystrybucja polskich jabtek, pomi-
dorow, papryki, ogorkow oraz owocow miekkich.
Scisle wspdtpracujac z precyzyjnie wyselekcjo-
nowanym gronem certyfikowanych krajowych
producentdw, Targban prowadzi eksport tych
produktéw na kilka rynkéw europejskich.

|
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Historia wspotpracy
miedzy firma Targban Sp.zo. 0.
a Linde Material Handling Polska

Nasza wspotpraca zaczeta sie juz w 2003 roku,
kiedy do firmy Targban dostarczylismy pierwsze
wozki T16 serii 360 (tzw. pieski), a nastep-
nie dwa wozki spalinowe H16T serii 350 LPG
7 napedem hydrostatycznym. Pie¢ lat pozniej
przedsiebiorstwo zdecydowato sie na wypro-
bowanie oraz zakup wozka T20SP serii 131
(tzw. rydwan). Pojazd ten gwarantuje komfor-
towg pozycje operatora oraz dynamiczng prace
na rampach zatadunkowych, gdzie wyjatkowo
liczy sie czas operacji zatadunku, zwrotnos¢,
ciggtosc¢ pracy i niezawodnos¢ przy przejazdach
na rampach zatadunkowych.

W kolejnych latach firma poszukiwata roz-
wigzania w postaci elektrycznego urzadzenia
mogaceqo pracowac wewnatrz hali z zacho-
waniem najmniejszeqo korytarza roboczeqo,

a zarazem bezpieczenstwa, komfortu i precyzj
pracy w codziennych warunkach atmosfe-
rycznych poza zadaszeniem przy zatadunku
samochodéw z boku naczepy. Idac za potrzeba
klienta, firma Linde doradzita wybdr i zakup
wozka E16P serii 386 w wersji czterokotowej
ze zwrotnoscia trzykotowcodw (innowacyjna
konstrukcja Linde tylnej osi-kombi). Wozki serii
386 posiadaja w standardzie kontrole trakgji
w przedniej osi napedzanej dwoma niezalez-
nymi silnikami - takie rozwigzanie pozwala
na prace maszyny w trudnych warunkach
pogodowych oraz na sliskich i pochytych po-
sadzkach. Dodatkowo wysoko umiejscowione
sitowniki pochytu masztu nad dachem wdzka
zapewniaja doskonatg widocznos¢ dla operato-
ra oraz stabilno$¢ wysokich tadunkéw sktado-
wanych na kolejnych pietrach magazynu.

W 2010 roku do nowej lokalizacji zostaty
dostarczone wozki Linde E16P serii 386 (wdzek
elektryczny w wersji czterokotowej), T20SP
serii 131, oraz T16 serii 1152. W tym samym roku

klient zdecydowat sie na kolejne wozki marki
Linde. W roku 2013 firma Targban dokonata na-
stepnych inwestycji w postaci zakupu wozkow
Linde T16 serii 1152, H20T serii 392-02 (EV0) LPG
7 napedem hydrostatycznym, T20SP serii 131
oraz E16P serii 386.

Obecnie klient posiada wytacznie wozki
marki Linde w liczbie 35 sztuk:

» E16P seria 386-00 x 10 sztuk

» T20SP seria 386-02 x 14 sztuk

+ T16 seria (360 i 1152) x 9 sztuk

» H20T seria 392-02 x 2 sztuki

Dzie;kuj emy za zaufanie i polecamy nasze
ustugi doradczo-techniczne przy doborze
urzadzen marki Linde do kazdej aplikaci!

Opracowat: Mariusz Banachowicz
Dyrektor Handlowy, Centrala Warszawa
Linde MH Polska
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